Spezielles Leistungspaket fiir Privatkunden

Fur den privaten Kunden haben wir ein speziell abgestimm-
tes Leistungspaket geschnurt, welches im Wesentlichen fol-
gende Punkte umfasst:

e Ermittlung des Versicherungsbedarfes,

e Risikoanalyse der gesamten Situation,

e Erstellung eines Versicherungsordners mit
Inhaltsverzeichnis,

e Versicherungsordner mit Inhaltsverzeichnis,

e Uberprufung der bestehenden Vertrage,

e Erstellung einer detaillierten Versicherungsauswertung,

e Beratung und Betreuung durch die Valenz.

Kosten

Die Gesamtkosten fur dieses exklusive Dienstleistungspaket
wird von der Firma Valenz mittels eines pauschalen Bera-
tungshonorars verrechnet und betragt einmalig 100 Euro
zuzlglich 20% USt, also insgesamt 120 Euro.

Kosteniibernahme

Sollte sich der Kunde nach der Beratung fur die zukUnfti-
ge Betreuung durch uns entscheiden, so verzichten wir zur
Ganze auf die einmaligen Kosten.

Mit optimalen Versicherungslésungen kénnen Schaden zwar
nicht vermieden werden, jedoch kénnen daraus resultierende
negative Auswirkungen bis hin zu Existenzgefahrdung abge-
fangen werden.

Die regelmaBige und fachmannische Uberpriifung der ak-
tuellen Risikosituation und der Versicherungsvertrage ist die
Garantie fur einen bestmoglichen Versicherungsschutz zu
jeder Zeit!
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Versichern beruhigt!

Versicherungsmakler Valenz

Vorgehensweise

Weit tiber 100 Versicherungsgesellschaften sind in Osterreich
aktiv. Alleine bei den wichtigsten Versicherungsgesellschaften
gibt es mehrere tausend Tarife. Die Unterschiede im Klein-
gedruckten sind riesengroB und der Preis ist nur eines von
vielen Kriterien.

Sie und lhre Familie haben in verschiedenen Lebensabschnit-
ten unterschiedliche Anforderungen an eine Versicherungs-
oder Vorsorgeldsung. Ihre personliche Situation und lhre spe-
ziellen BedUrfnisse stehen im Mittelpunkt unserer Beratung.
Darum durchleuchten wir Ihre bestehenden Vertrage, prifen
diese im Hinblick auf Ihren aktuellen Bedarf und erarbeiten
das fur Sie optimale Konzept.

Der Beruf des Versicherungsmaklers erfordert mehr als an-
spruchsvolle Sach- und Fachkenntnisse. Marktlberblick,
kaufmannische, logistische und unternehmerische Erfahrung
mit zielgenauer Bedarfsorientierung sind unsere Starken.

Die Beratungsqualitat und langfristige Ausrichtung der Zu-
sammenarbeit sind eines unserer Markenzeichen.
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Wir ordnen die Werte lhres Lebens

Unsere Hauptaufgaben als Versicherungsmakler sind die opti-
male Beratung des Versicherungskunden zur Vermittlung des
bestmoglichen Versicherungsschutzes, ebenso wie folgende
Tatigkeiten:

e die Analyse der Risiken des Kunden

e die Erstellung eines angemessenen Deckungskonzeptes

e die Vermittlung des bestmdoglichen Versicherungsschutzes
e die Prifung von Polizzen und Pramienvorschreibungen

e die Unterstlitzung im Schadensfall

Wir sind in unserer Tatigkeit unabhangig und unserem Auf-
traggeber verpflichtet!

Als Versicherungsmakler sind wir in erster Linie ein unab-
hangiger Einkaufer von Versicherungsschutz im Interesse un-
seres Kunden. Wir sind gesetzlich (Maklergesetz) verpflichtet,
den bestmdoglichen Versicherungsschutz zu vermitteln. Weiters
verwalten wir auf Wunsch samtliche Versicherungsvertrage
unserer Kunden und sind somit als Spezialisten und Sachver-
standige erste Ansprechpartner in allen Versicherungsfragen.

Risikoanalyse

Far die Ermittlung und Bewertung der Existenz bedrohen-
den Gefahren und Risiken haben wir eine speziell fir den
privaten Kunden zugeschnittene Risikoanalyse entwickelt.
Auf Basis dieser Risikoanalyse (Datenerhebungsbogen)
wird dann ein individuell auf den Kunden zugeschnittenes
Deckungskonzept erstellt.

Der Kunde entscheidet schlieBlich mit Hilfe unseres
fachmannischen Rates, welche Risiken versichert werden
sollen.

Bestmoglicher Versicherungsschutz

Auf Basis des Deckungskonzeptes werden die am Markt
angebotenen Versicherungsldsungen verschiedener Versi-
cherer analysiert und bewertet. Dabei wird besonders auf
die Optimierung des Preis-/Leistungsverhaltnisses geachtet
und die Regionalitat nicht auBer Acht gelassen. Es werden
jene Produkte ausgewahlt, die am optimalsten auf die indi-
viduelle Risikosituation des Kunden passen.

Die Ubersandten Polizzen werden regelméBig auf deren
Richtigkeit und die Pramienvorschreibung hin Uberprift.

Schadensabwicklung

Unsere Betreuung beinhaltet auch die Abwicklung etwaiger
Schadensfalle. Dabei werden die Verhandlungen mit der
Versicherungsgesellschaft gefihrt und die bestmdogliche
Durchsetzung der Anspriiche im Sinne des Kunden ange-
strebt.




